Załącznik nr 1 – Modele Rozliczeń Finansowych


[bookmark: _GoBack]
Zasady rozliczeń finansowych:

1. Produkty sprzedawane przez ETISOFT są oferowane Dystrybutorowi jako:
a. Produkty Standardowe (PStd), dla których zostały określone cenniki, w tym Cennik Dystrybutor
b. Produkty Sprzedaży Konsultacyjnej (PSK), które są projektowane każdorazowo dla zapytania zarejestrowanego w CRM. 
2. Cena Sprzedaży PStd dla Dystrybutora, to cena opublikowana w aktualnym Cenniku Dystrybutor właściwym dla danego PStd
3. Dla PSK przygotowana jest kalkulacja Kosztu Wytworzenia i zaprezentowana jest ona w systemie CRM. Na podstawie zarejestrowanego Kosztu Wytworzenia Dystrybutor przygotowuje swojemu klientowi Ofertę Sprzedaży na zaprojektowany PSK dokładając Marżę handlową do Kosztu Wytworzenia PSK. Zaakceptowaną przez klienta Ofertę Sprzedaży Dystrybutor rejestruje w systemie CRM. Różnica pomiędzy Kosztem Wytworzenia PSK a ceną jego sprzedaży ustaloną na zarejestrowanej Ofercie Sprzedaży stanowi Marżę.
4. Cena sprzedaży PSK dla Dystrybutora ustalana jest w następujący sposób: 
Cena Sprzedaży PSK Dystrybutor = Koszt Wytworzenia + 0,4* Marża. Cena ta jest opublikowana w systemie CRM w polu Transfer Price.
5. W przypadku, gdy strony umowy ustalą, że klient dystrybutora będzie nabywał Produkty bezpośrednio w Etisoft każdorazowo zostanie sporządzona odrębna umowa regulująca rozliczenie uzyskanej marży na sprzedaży pomiędzy Etisoft a Dystrybutorem.


