
 

 
Upusty dla Dealerów  
Etisoft Warszawa, Etisoft Kraków, Etisoft Czechy, Etisoft Słowacja, Etisoft Niemcy, Etisoft Ukraina, Orion 
Obowiązuje od .01.02.2009 
Autor: Aleksander Wolny 
Zatwierdził: Wojciech Marczyk Prezes Zarządu Etisoft Sp. z o.o. 
 

 

44-100 Gliwice      ul. Szara 21       tel: (32) 332 80 00      fax: (32) 332 80 01      e-mail: office@etisoft.com.pl       www.etisoft.com.pl  
 

Firma posiada Certyfikat: ISO 9001:2000 

Strona 1 

1. Upust na etykiety  

Upust na etykiety papierowe i foliowe, uzależniony jest od wartości netto zamówienia na etykiety w danym 
formacie i konfekcji, obliczonej na podstawie cen cennikowych i wg zasad przedstawionych 
w obowiązującym dokumencie Minimalne Zamówienia. 

1.1. Etykiety papierowe i kartonowe: 

Wartość netto zamówienia na etykietę w danym formacie 
Cena cennikowa x ilość  

 

Upust od ceny cennikowej 

do 300 euro  30,00% 

od 300 euro do 1.200 euro 35,00% 

powyżej 1.200 euro 40,00% 

Upusty nie dotyczą etykiet papierowych e-201 Grupa A i B – ceny oraz upusty zamieszczono w osobnym cenniku. 

1.2. Etykiety foliowe: 

Wartość netto zamówienia na etykietę w danym formacie 
Cena cennikowa x ilość  

 

Upust od ceny cennikowej 

do 500 euro  27,50% 

od 500 euro do 1.000 euro 30,00% 

od 1.000 euro do 2.500 euro 32,50% 

powyżej 2.500 euro 35,00% 

2. Upust na drukarki i akcesoria  

Ceny na drukarki i akcesoria z upustem dla Dealerów przedstawiono w osobnym cenniku drukarek.  

3. Upust na taśmy termotransferowe 

Ceny taśm termotransferowych z upustem dla Dealerów zostały przedstawione w osobnym cenniku. 

4. Upusty na wszywki odzieżowe 

Ceny wszywek do odzieży z upustem dla Dealerów  zostały przedstawione w osobnym cenniku. 

5. Akcje promocyjne 

Na czas promocji, upusty na produkty będące przedmiotem akcji promocyjnych będą ustalane 
indywidualnie. 

6. W przypadku zmian cen cennikowych Etisoft Sp. z o.o. zastrzega sobie prawo do zmiany wielkości 
upustów na poszczególne produkty.  

7. Upust za wcześniejszą zapłatę faktury (dotyczy tylko zakupu urządzeń). 

Dealer może otrzymać dodatkowe 2% upustu od wartości faktury za zakupione urządzenia, pod 
warunkiem wpłacenia na konto Spółki należności za urządzenie w terminie do 7 dni od daty wystawienia 
faktury. O fakcie zapłaty takiej faktury należy zawiadomić pisemnie pracownika Spółki. Po spełnieniu 
powyższych warunków zostanie wystawiona faktura korygująca. 

8. Powyższe rabaty nie obowiązują w przypadku cen projektowych, w tym przypadku podana cena będzie 
ceną ostateczną. 


